1.IFRS 15 VENITURI DIN CONTRACTELE CU CLIENȚII

EXEMPLUL 1: Compania ORANGE a semnat un contract cu compania CORA în următoarele condiții: durata contractului 12 luni; contravaloarea serviciilor telefonice furnizate va fi achitată de CORA lunar: 200 lei/lună. La încheierea contractului, CORA primește gratis din partea companiei de telefonie un telefon mobil, care, dacă ar fi vândut separat de către ORANGE, ar avea un preț de 500 lei. Același tip de abonament, dar fără aparatul gratuit este vândut de către ORANGE cu 180 lei/lună.
Se cere: 
a)Verificați pașii privind recunoașterea veniturilor;
b)Precizați înregistrările contabile efectuate de firma OGANGE

PASUL 1: Identificarea contractelor încheiate cu clienții
ORANGE trebuie să contabilizeze contractul încheiat cu compania CORA întrucât sunt îndeplinite următoarele criterii:
(a)	ORANGE și CORA au aprobat contractul în scris și l-au semnat, în contract existând și clauza potrivit căreia cei doi parteneri se angajează să îndeplinească obligațiile care le revin;
(b)	ORANGE poate identifica drepturile fiecărei părți: CORA are dreptul să beneficieze de abonamentul telefonic, iar ORANGE are dreptul să încaseze abonamentul lunar;
(c)	s-au identificat prin contract termenele de plată: lunar;
(d)	contractul are conținut comercial întrucât valoarea fluxurilor de trezorerie viitoare ale companiei ORANGE se vor modifica în urma contractului; și
(e)	este probabil ca ORANGE să colecteze contravaloarea la care are dreptul în schimbul serviciilor de telefonie care vor fi prestate clientului.

PASUL 2: Identificarea obligației din contract

Din contractul încheiat, ORANGE a identificat următoarele două obligații:
 obligația de a livra la începutul contractului, gratuit, telefonul; și
 obligația de a furniza servicii telefonice clientului CORA pentru 12 luni.

PASUL 3: Determinarea prețului tranzacției


PASUL 4: Alocarea prețului tranzacției la obligațiile din contract

PASUL 5: Recunoașterea venitului pe măsură ce entitatea satisface obligația


EXEMPLUL 2: Compania PEPINIERA a încheiat și semnat un contract cu clientul LIVADA pentru a vinde produsele puieți meri, piueți peri și puieți curmali în schimbul a 200 lei. PEPINIERA va îndeplini obligațiile de executare pentru fiecare produs la diverse momente în timp. PEPINIERA vinde în mod regulat produsul puieți meri separat și, prin urmare, prețul individual de vânzare este direct observabil. Prețurile individuale de vânzare ale produselor piueți peri și puieți curmali nu sunt direct observabile.
Deoarece prețurile individuale de vânzare pentru produsele piueți peri și puieți curmali nu sunt direct observabile, PEPINIERA trebuie să le estimeze. Pentru a estima prețurile individuale de vânzare, PEPINIERA folosește metoda de evaluare ajustată de pe piață pentru produsul piueți peri și abordarea bazată pe costul preconizat plus o marjă pentru produsul puieți curmali. La efectuarea acelor estimări, PEPINIERA maximizează utilizarea informaţiilor observabile în conformitate cu punctul 78 din IFRS 15: Dacă un preț individual de vânzare nu este observabil direct, o entitate trebuie să estimeze prețul individual de vânzare.... 
Metodele corespunzătoare pentru estimarea prețului individual de vânzare al unui bun sau serviciu includ, fără a se limita la, următoarele: abordarea evaluării ajustate a pieței; abordarea costului preconizat plus o marjă; abordarea reziduală (IFRS 15, pct 79).
Așadar, PEPINIERA estimează prețurile individuale de vânzare astfel:
	Produs
	Preț individual de vânzare
	Metodă

	Puieți meri
	100 lei
	Direct observabil

	Puieți peri
	50 lei
	Metoda de evaluare ajustată de piață

	Puieți curmali
	150 lei
	Metoda bazată pe costul preconizat plus o marjă

	Total
	300 lei
	


Se cere: Precizați ce venituri va recunoaște PEPINIERA din vânzarea fiecărui produs în parte.

Când se consideră că un client primește o reducere pentru achiziționarea unui pachet de bunuri sau servicii?
Dacă suma prețurilor individuale de vânzare ale acelor bunuri sau servicii promise în contract depășește contravaloarea promisă în contract. (IFRS 15, pct 81).
Reducerea se alocă tuturor obligațiilor de executare?
DA: Entitatea trebuie să aloce o reducere proporţional tuturor obligațiilor de executare din contract. (IFRS 15, pct 81).
EXCEPȚIE: O entitate trebuie să aloce o reducere în întregime uneia sau mai multor obligații de executare din contract, dar nu tuturor, dacă sunt îndeplinite toate criteriile următoare:
(a) entitatea vinde periodic fiecare bun sau serviciu distinct din contract pe o bază de sine stătătoare;
(b) entitatea vinde, de asemenea, periodic, pe o bază de sine stătătoare, un pachet format din o parte a acelor bunuri sau servicii distincte la o reducere față de prețurile individuale de vânzare ale bunurilor și serviciilor din fiecare pachet; și
(c) reducerea atribuibilă fiecărui pachet de bunuri sau servicii este în esență aceeași ca reducerea din contract. 

EXEMPLUL 3: Compania PEPINIERA vinde în mod regulat produsele puieți meri, puieți peri și puieți curmali separat și, prin urmare, stabilește următoarele prețuri individuale de vânzare:

	Produs
	Preț individual de vânzare

	Puieți meri
	80 lei

	Puieți peri
	110 lei

	Puieți curmali
	90 lei

	Total
	280 lei


În plus, compania PEPINIERA vinde în mod regulat produsele puieți peri și puieți curmali  împreună, la prețul de 120 lei. 
Ipoteza 1: Cunoaștem faptul că transferul controlului produselor puieți peri și puieți curmali se face la același moment specific.
Ipoteza 2: Cunoaștem faptul că transferul controlului produselor puieți peri și puieți curmali se face la momente diferite.
Compania PEPINIERA încheie un contract cu clientul LIVADA pentru vânzarea produselor puieți meri, puieți peri și puieți curmali în schimbul a 200 lei. 
Se cere: Precizați ce venituri va recunoaște PEPINIERA din vânzarea fiecărui produs în parte în cele două ipoteze

EXEMPLUL 4: Compania PEPINIERA vinde în mod regulat produsele puieți meri, puieți peri și puieți curmali separat și, prin urmare, stabilește următoarele prețuri individuale de vânzare:

	Produs
	Preț individual de vânzare

	Puieți meri
	80 lei

	Puieți peri
	110 lei

	Puieți curmali
	90 lei

	Total
	280 lei


Compania PEPINIERA vinde în mod regulat produsele puieți peri și puieți curmali  împreună, la prețul de 120 lei. Cunoaștem faptul că transferul controlului produselor puieți peri și puieți curmali se face la momente diferite.
În plus, față de problema precedentă, acum, contractul include și o promisiune de a transfera produsul puieți mandarin. Contravaloarea totală din contract este de 260 lei. Prețul individual de vânzare al produsului puieți mandarin este foarte variabil (a se vedea punctul 79 litera (c) din IFRS 15), deoarece PEPINIERA vinde produsul puieți mandarin către clienți diferiți, la o gamă variată de valori (30 lei-90 lei). În consecință, PEPINIERA decide să estimeze prețul individual de vânzare al produsului puieți mandarin folosind abordarea reziduală.
Se cere: Stabiliți dacă este adecvată folosirea abordării reziduale pentru estimarea prețului individual de vânzare al produsului puieți mandarin.


[bookmark: _GoBack]EXEMPLUL 5: Reluăm exemplul precedent în ipoteza în care contractul include și o promisiune de a transfera produsul puieți mandarin iar contravaloarea totală din contract este de 210 lei.
Se cere: Stabiliți dacă este adecvată folosirea abordării reziduale pentru estimarea prețului individual de vânzare al produsului puieți mandarin.

EXEMPLUL 6: Compania SAVOI produce și vinde cilere asigurând totodată servicii de mentenanță clienților săi. La data de 01.08.N, SAVOI semnează un contract cu un client căruia îi livrează la aceeași dată un ciler pentru care asigură și servicii de mentenanță pentru următorii trei ani.
În legătură cu contractul încheiat cunoaștem următoarele informații:
 valoarea totală a contractului este de 800.000 lei;
 costul anual al serviciilor de mentenanță asigurate ulterior vânzării cilerului este de 50.000 lei/an;
 marja de profit practicată de SAVOI pentru serviciile de mentenanță este de 30%.
Se cere:
a) Stabiliți care este valoarea veniturilor recunoscute în situația rezultatului global în anul N
b) Precizați formula contabilă asociată acestei tranzacții

EXEMPLUL 7: Compania CRISS încheie un contract cu clientul ALBERTO pentru livrarea a 100 de scaune de gradină la prețul de 100 lei/scaun. Numerarul este încasat atunci când se transferă controlul produsului. Practica de afaceri obișnuită a companiei CRISS este aceea de a permite clientului să returneze orice produs nefolosit în termen de 30 de zile și să primească o rambursare integrală. Costul de achiziție al companiei CRISS pentru fiecare scaun este de 70 lei/scaun.
Deoarece contractul permite unui client să returneze produsele, contravaloarea primită de la client este variabilă. Pentru a estima contravaloarea variabilă la care va avea dreptul compania CRISS decide să folosească metoda valorii preconizate (a se vedea punctul 53 litera (a) din IFRS 15), deoarece aceasta este metoda pe care entitatea o consideră ca preconizând cel mai corect cuantumul contravalorii la care va avea dreptul. Folosind metoda valorii preconizate, CRISS estimează că 97 de produse nu vor fi returnate. În plus CRISS estimează să nu aibă loc o reluare semnificativă a veniturilor recunoscute, bazându-se pe următoarele:
experiență în estimarea retururilor;
experiență în clasele de clienți
incertitudinea va fi soluționată într-un interval scutr de timp (90 de zile).
Se cere:
a)Precizați ce va recunoaște CRISS legat de acest contract;
b)Precizați cum va contabiliza CRISS acest contract conform IFRS 15.


EXEMPLUL 8: COFEE BREACK este un magazin care vinde cafetiere. Politica declarată a magazinului este că orice produs poate fi returnat în 30 de zile, sub rezerva existenței plafonului maxim de returnare de 30% din totalul cafetierelor cumpărate în acest interval de 30 de zile.
La data de 03.01.N, COFEE BREACK lansează spre vânzare un nou tip de produs, cafetiera MAGDA, achiziționată de la o fabrică specializată la costul de achiziție de 100 lei/cafetieră.
Evoluția retururilor pentru cafetiera MAGDA pe parcursul primului trimestru sunt redate în tabelul de mai jos:

	Luna
	Retururi

	Ianuarie
	15%

	Februarie
	18%

	Martie
	20%


La data de 01.04.N, COFEE BREACK încheie un contract cu hotelul ALPIN pentru vânzarea a 200 de cafetiere MAGDA la prețul de 180 lei/cafetieră.
Procentajele de retur din primul trimestru dovedesc că există sume posibile de recuperat, astfel încât COFEE BREACK nu este în măsură, cel puțin la acest moment, să confirme dacă există sau nu o posibilă ajustare în scădere a veniturilor.
Se cere:
a)Precizați care sunt înregistrările contabile pe care le efectuează COFEE BREACK în perioada analizată;
b)În ipoteza în care presupunem că se returnează două cafetiere care sunt înregistrările contabile pe care le efectuează COFEE BREACK?

EXEMPLUL 9: Pe data de 3 ianuarie anul N, compania AMELIE a vândut clientului ESPOSITO mărfuri la preţul de vânzare de 20.000 lei. Condiţiile de decontare prevăzute în contract sunt următoarele: 20% se va încasa la semnarea contractului; 30% se va încasa un an mai târziu și restul de 50% se va încasa doi ani mai târziu. Costul de achiziţie al mărfurilor vândute este de 15.000 lei. 
Se estimează că AMELIE ar fi acordat clientului ESPOSITO o finanțare similară cu o rată anuală a dobânzii de 10%. 
Se cere: Precizați ce înregistrări contabile va efectua compania AMELIE pe parcursul perioadei analizate în următoarele variante:
Varianta 1: AMELIE recunoaște venitul financiar direct pe seama Situația rezultatului global
Varianta 2: AMELIE recunoaște venitul financiar pe seama veniturilor amânate și ulterior transferă venitul amânat la venituri curente

EXEMPLUL 10: Compania AKOȘ încheie un contract cu clientul CORA pentru a-i vinde un parc acvatic. Controlul activului se va transfera clientului în doi ani (adică obligația de executare va fi îndeplinită la un anumit moment în timp). Contractul include două opțiuni de plată alternative: plata a 5.000 lei în doi ani atunci când clientul obține controlul activului sau plata a 4.000 lei atunci când este semnat contractul. CORA alege să plătească 4.000 lei atunci când este semnat contractul.
Compania AKOȘ ajunge la concluzia că o componentă de finanțare semnificativă este inclusă în contract datorită perioadei de timp dintre momentul în care CORA plătește pentru parcul acvatic și momentul în care aceasta transferă activul către CORA, precum și ratele dobânzii de referință de pe piață. Rata de dobândă implicită a tranzacției este de 11,8%.

EXEMPLUL 11: Compania COOL ROOM, producătoare de aparate de aer condiționat, încheie la începutul anului N un contract cu hotelul MIRINDA pentru a-i livra 200 de aparate de aer condiționat la un preț total de 500.000 lei, ceea ce înseamnă 500.000 lei / 200 aparate = 2.500 lei/aparat.
Situat pe litoral, hotelul ar avea nevoie de toate aparatele de aer condiționat la începutul sezonului estival, astfel că cei doi parteneri convin ca livrarea să se efectueze separat în 4 etape lunare: câte 50 de aparate de aer condiționat pe lună. 
După prima livrare, COOL ROOM și MIRINDA modifică contractul, în sensul că fabrica de aparate de aer condiționat va livra hotelului încă 100 de aparate, așadar în total 300 de aparate de aer condiționat. 
Se cere: Precizați care este valoarea veniturilor aferente acestui contract pe care trebuie să le recunoască COOL ROOM până la începerea sezonului estival în următoarele ipoteze:
Ipoteza 1: Prețul pentru celelalte 100 de aparate de aer condiționat a fost stabilit la 245.000 lei, adică de 2.450 lei/aparat. Diferența de 50 lei/aparat reprezintă o reducere comercială de 2% pe care COOL ROOM i-a acordat-o hotelului pentru livrarea suplimentară. Aceeași reducere este furnizată de COOL ROOM și în contractele similare încheiate cu alți clienți.
Ipoteza 2: Prețul pentru cele 100 de aparate de aer condiționat suplimentare a fost stabilit la 200.000 lei, adică 2.000 lei/aparat. De această dată, această reducere semnificativă a fost oferită de COOL ROOM numai hotelului, în speranța că acesta îi va deveni în viitor client fidel.
Până la data de 30.05.N, COOL ROOM a livrat 250 de aparate de aer condiționat: 200 de aparate convenite inițial în contract la care se adaugă încă 50 de aparate în baza modificării aduse contractului inițial.



	Întrebări pentru analiză
	Ipoteza 1
	Ipoteza 2

	1.	Produsele suplimentare în cadrul modificării sunt distincte de produsele din contractul inițial?
	DA.
	DA.

	2.	Valoarea anticipată a prețului pentru bunurile suplimentare reflectă prețul individual (independent) de vânzare al acestor bunuri pe piață?
	DA, deoarece toți clienții beneficiază de aceeași reducere.
	NU, deoarece reducerea oferită este o excepție, fiind acordată special hotelului.

	CONCLUZIE
	Modificarea este un contract separat.
	Modificarea NU este un contract separat modificarea este parte integrantă a contractului inițial.

	Stabilirea veniturilor
	
	









2.IAS 12 IMPOZITE AMÂNATE

IAS 12 IMPOZITE AMÂNATE
	Ce este bază fiscală?
	Baza fiscală a unui activ sau a unei datorii este valoarea atribuită acelui activ sau acelei datorii în scopuri fiscale.(IAS 12, pct. 5)

	Ce este baza fiscală a unui activ?
	Baza fiscală a unui activ reprezintă valoarea care va fi deductibilă în scopuri fiscale din orice beneficiu economic impozabil care va fi generat pentru o entitate atunci când aceasta recuperează valoarea contabilă a activului. Dacă aceste beneficii economice nu vor fi impozabile, atunci baza fiscală a activului este egală cu valoarea sa contabilă.(IAS 12, pct 7).

	Ce este baza fiscală a unei datorii?
	Baza fiscală a unei datorii este valoarea sa contabilă minus orice sumă care va fi deductibilă în scopuri fiscale în ceea ce priveşte respectiva datorie în perioadele contabile viitoare. În cazul veniturilor care sunt încasate în avans, baza fiscală a datoriei astfel rezultate este valoarea sa contabilă minus valoarea veniturilor care nu vor fi impozabile în perioadele viitoare. (IAS 12, pct 8).

	Ce sunt diferențele temporare?
	Diferenţele temporare sunt acele diferenţe apărute între valoarea contabilă a unui activ sau a unei datorii din situaţia poziţiei financiare şi baza sa fiscală. (IAS 12, pct 5).

	De câte tipuri pot fi diferențele temporare?
	 Diferenţe temporare impozabile
 Diferenţe temporare deductibile .(IAS 12, pct 5).

	Ce sunt diferențele temporare impozabile?
	Diferenţe temporare impozabile - sunt acele diferenţe temporare ce vor avea drept rezultat valori impozabile la determinarea profitului impozabil (sau a pierderii fiscale) al (a) perioadelor viitoare, atunci când valoarea contabilă a activului sau a datoriei este recuperată sau decontată. (IAS 12, pct 5).

	Ce sunt diferențele temporare deductibile?
	Diferenţe temporare deductibile, care sunt acele diferenţe temporare ce vor avea drept rezultat valori deductibile la determinarea profitului impozabil (sau a pierderii fiscale) al (a) perioadelor viitoare, atunci când valoarea contabilă a activului sau a datoriei este recuperată sau decontată. (IAS 12, pct 5).

	Ce reprezintă datoriile privind impozitul amânat?
	Datoriile privind impozitul amânat sunt reprezentate de valorile impozitului pe profit plătibile în perioadele viitoare cu privire la diferenţele temporare impozabile. (IAS 12, pct 5).

	Ce reprezintă creanțele privind impozitul amânat?
	Creanţele privind impozitul amânat sunt reprezentate de valorile impozitului pe profit recuperabile în perioadele viitoare cu privire la (a) diferenţele temporare deductibile. (IAS 12, pct 5).

	Cum determinăm valoarea impozitului amânat?
	· Valoarea impozitului amânat = Diferența temporară * Cota de impozit viitor
· Dacă există impozite recunoscute anterior, acestea se scad din valoarea determinată pentru anul curent, contabilizându-se diferența de impozit



4412- Impozitul pe profit amânat: cont bifuncțional: datorie de impozite amânate sau creanțe de impozite amânate
692 – Cheltuieli cu impozitul pe profit amânat
792 – Venituri din impozitul pe profit amânat

	Elemente
	Relație: Val contabilă (VC) ? Baza fiscală (VF)
	Tip diferențe
	Impozite amânate
	Conabilizare inițială
	Creștere/scădere ulterioară

	

ACTIVE
	VC >BF
	Diferențe temporare impozabile
=VC-BF
	Datorie=
DTI*cota de impozit pe profit
	
692=4412/Datorie

	Creștere ulterioară:
692=4412/Datorie
Scădere ulterioară:
4412/Datorie=792

	
	VC < BF
	Diferențe temporare deductibile
=BF-VC
	Creanță=
DTD*cota de impozit pe profit
	4412/Creanță=792
	Creștere ulterioară:
4412/Creanță=792
Scădere ulterioară:
692=4412/Creanță



	Elemente
	Relație: val contabilă (VC) ? Bază fiscală (BF)
	Tip diferențe?
	Impozite amânate?
	Conabilizare inițială
	Creștere/scădere ulterioară?

	

DATORII
	VC >BF
	Diferențe temporare deductibile
=VC-BF
	Creanță=
DTD*cota de impozit pe profit
	4412/Creanță=792
	Creștere ulterioară:
4412/Creanță=792
Scădere ulterioară:
692=4412/Creanță

	
	VC < BF
	Diferențe temporare impozabile
=BF-VC
	Datorie=
DTI*cota de impozit pe profit
	
692=4412/Datorie

	Creștere ulterioară:
692=4412/Datorie
Scădere ulterioară:
4412/Datorie=792



Contabilizarea impozitelor amanate se efectueaza pe cheltuieli sau pe venituri, cu excepția elemetelor creditate direct in capitaluri proprii, elemente rezultate din:
-reevaluari nerecunoscute fiscal
-trecerea pt prima data la IFRS.

Ctb initiala sau majorare DIA
1034=4412/Datorie
Anularea DIA
4412/Datorie=1034

Ctb initiala sau majorare CIA
4412/Creanta=1034
Anularea CIA
1034=4412/Creanta


EXEMPLUL 1: Pe data de 08.01.N compania SALSA achiziţionează un utilaj la costul de achiziție de 150.000 lei. Din punct de vedere contabil utilajul se amortizează liniar în 4 ani, iar din punct de vedere fiscal liniar în 3 ani. Valoarea reziduală este nulă. În Manualul de politici contabile conforme cu IFRS ale firmei SALSA este prevăzut faptul că amortizarea este recunoscută de la data achiziției.
Se cere:  Analizați situația impozitelor amânate în perioada studiată luând în considerare o cotă de impozit pe profit de 16%.
	CONTABIL
	FISCAL
	DIFERENȚE
	IMPOZITE AMÂNATE

	Anul N

	
	
	
	

	Anul N+1

	
	
	
	

	Anul N+2

	
	
	
	

	Anul N+3

	
	
	
	



EXEMPLUL 2: Pe data de 08.01.N compania RAVA a primit o subvenție guvernamentală pentru achiziția unui utilaj în valoare de 150.000 lei. Din punct de vedere contabil utilajul se amortizează liniar în 4 ani, iar din punct de vedere fiscal liniar în 3 ani. Valoarea reziduală este nulă. În Manualul de politici contabile conforme cu IFRS ale firmei RAVA este prevăzut:
· Amortizarea este recunoscută de la data achiziției;
· Subvenția este recunoscută ca venit amânat
Se cere:  Analizați situația impozitelor amânate în perioada studiată luând în considerare o cotă de impozit pe profit de 16%.
	CONTABIL
	FISCAL
	DIFERENȚE
	IMPOZITE AMÂNATE

	Anul N

	
	
	
	

	Anul N+1

	
	
	
	

	Anul N+2

	
	
	
	

	Anul N+3

	
	
	
	



EXEMPLUL 3: Pe data de 25.10.N, compania LABRADOR achiziționează o construcție la costul de 2.100.000 lei, valoarea reziduală estimată fiind de 600.000 lei. La data de 01.01.N+1, durata de viață utilă rămasă este reestimată la 23 de ani, iar valoarea reziduală, la 700.000 lei. La sfârșitul anului LABRADOR decide să treacă de la modelul cost la modelul valorii juste, valoarea justă determinată de un evaluator autorizat fiind 3.000.000 lei.
 În Manualul de politici și estimări contabile conforme cu IFRS ale firmei LABRADOR sunt prevăzute următoarele:
· metoda de amortizare este cea liniară;
· amortizarea este recunoscută din luna următoare achiziției activului imobilizat;
· durata de viaţă utilă este de 20 ani.
Din punct de vedere fiscal, se cunosc următoarele informații:
· durata de viață utilă este de 25 de ani și nu se modifică;
· valoarea reziduală este nulă;
· reevaluările nu sunt recunoscute;
· cota de impozit pe profit este de 16%.
Se cere: Analizați situația impozitelor amânate în anii N și N+1.


	CONTABIL
	FISCAL
	IMPOZITE AMÂNATE

	Anul N:

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Anul N+1:

	
	
	

	
	
	

	
	
	






3.IFRS 1 ADOPTAREA PENTRU PRIMA DATĂ A STANDARDELOR INTERNAŢIONALE DE RAPORTARE FINANCIARĂ
	
EXEMPLUL 1: Compania XIMENA aplică OMFP nr. 1.802/2014 şi va prezenta situaţii financiare conforme cu IFRS la data de 31.12.N. Data trecerii la IFRS este 01.01.N-1. XIMENA a construit în regie proprie o nouă hală producţie. Construcţia a început la data de 01.01.N-2. De la acea dată până în prezent, 31.12.N, au fost capitalizate dobânzi aferente unei finanţări speciale astfel: în anul N-2: 520.000 lei; în anul N-1: 470.000 lei;în anul N: 450.000 lei. Auditorul consideră că, în baza IFRS, dobânzile care ar fi trebuit capitalizate sunt: în anul N-2: 560.000 lei; în anul N-1: 480.000 lei; în anul N: 470.000 lei.
Se cere: Prezentați retratările pe care trebuie să le facă XIMENA la cele trei momente cu ocazia trecerii la IFRS.

	1.Pentru obţinerea informaţiilor comparative:
	2.La 31.12.N:


	a)La data de 01.01.N-1, data trecerii la IFRS:
	b)La data de 31.12.N-1:
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



EXEMPLUL 2: Compania XENIA aplică OMFP nr. 1.802/2014 şi va prezenta situaţii financiare conforme cu IFRS la data de 31.12.N. Data trecerii la IFRS este 01.01.N-1. La data de 31.12.N-2, soldul contului 2131 era de 1.000.000 lei, iar al contului 2813 era de 400.000 lei, în condițiile în care inițial durata de viață utilă a fost estimată la 5 ani. Durata de amortizare rămasă este de 3 ani. În condițiile aplicării IFRS-urilor s-a estimat o valoare reziduală egală cu 100.000 lei.
Se cere: Prezentați retratările pe care trebuie să facă XENIA la cele trei momente cu ocazia trecerii la IFRS.

	1.Pentru obţinerea informaţiilor comparative:
	2.La 31.12.N:


	a)La data de 01.01.N-1, data trecerii la IFRS:
	b)La data de 31.12.N-1:
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



EXEMPLUL 3: Compania XINTIA aplică OMFP nr. 1.802/2014 şi va prezenta situaţii financiare conforme cu IFRS la data de 31.12.N. Data trecerii la IFRS este 01.01.N-1. La data de 31.12.N-2, soldul contului 201 Cheltuieli de constituire era de 200.000 lei, iar al contului 2801 Amortizarea cheltuielilor de constituire era de 80.000 lei. Durata de amortizare rămasă a cheltuielilor de constituire este de 3 ani.
La 31.12.N, soldul contului 201 Cheltuieli de constituire era de 200.000 lei, iar al contului 2801 Amortizarea cheltuielilor de constituire era de 160.000 lei. Durata de amortizare rămasă a cheltuielilor de constituire este de un an. 
Se cere: Prezentați retratările pe care trebuie să facă XINTIA la cele trei momente cu ocazia trecerii la IFRS.

	1.Pentru obţinerea informaţiilor comparative:
	2.La 31.12.N:


	a)La data de 01.01.N-1, data trecerii la IFRS:
	b)La data de 31.12.N-1:
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